Hur fortskrider
foretagsaffaren?
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Agenda

- Presentation

- Hur en foretagsaffar typiskt fortskrider
- Vartor kopa ett foretag?

- Vanligaste utmaningarna

- Hur hittar man kopare?



Vilka ar vi?

Juho Hypén

- Yritysporssis forsaljningschef
Hjalpt tusentals foretagssaljare
Bobollsspelare

Linda Livola

* Marknadsforings- och administrativ
koordinator pa Yritysporssi

* Scout
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Yritysporssi ar Finlands storsta
marknadsplats for kopare och
siljare av foretag

- Viarendel aven nordisk marknadsplatskoncern.
- Hundratals framgangsrika forsaljningar arligen

- Vara kunder hittar i genomsnitt 10 kdopkandidater via oss

Erinomainen L4 3L 20 4E ¢ Trustpilot

1300

BESOKARE ANNONSER .I 5 o o O MOTEN MELLAN SALJARE OCH
) PER MANAD PER AR ) KOPARE PER AR


https://fi.trustpilot.com/review/yritysporssi.fi

Sa hir kan en foretagsaffir ga till

Affaren bestar ofta av olika skeden

Vérdering Annons for Diskussioner Avtal Upprittande c S
.. . ala om enomfdrande
Forberedelse ” av atil:(bltta = potentiella kopvillkoren av avtal av affiren
oretaget opare képare

Reservera tillrackligt med tid!
En foretagsoverlatelse tar vanligtvis 6-12 manader.



10 skal att kopa ett foretag

1. Beprovad affarsmodell

2. HOg sannolikhet att lyckas

3. Kassaflode fran forsta dagen

4. Etablerad kundbas

5. Du kan borja utveckla verksamheten direkt
6. Ny kunskap och kompetens

7. Tillgang till en ny marknad

8. Befintlig personal

9. Snabb vag till foretagande

10. Mojlighet att expandera din nuvarande verksamhet \ |i




VANLIGASTE UTMANINGARNA VID FORETAGSFORVARYV - SANT ELLER FALSKT?

1. Det finns ingen kopare

2.

3.

SANT: Om du inte berattar om dina avsikter

FALSKT: Nar du ar aktiv och anvander marknadsplatser, sa hittar du nog koépare.

Vardering av foretaget

SANT: Om du later kdnslorna styra prissattningen

FALSKT: Nar du tar hjalp av en expert

Finansiering -

SANT: Om tidtabellen, vardet och affarsvillkoren inte ar realistiska

FALSKT: Nar kopesumman aterbetalas genom foretagets intdkter inom en rimlig tidsram.

Kalla: Omistajanvaihdosbarometri, Suomen Yrittajat och EK



Hur hittar man képare?

1. Sag det hogt — att du vill salja!

2. Beratta arligt om foretagets styrkor.

3. Kartlagg flera olika potentiella kdpare

4. Genom att annonsera pa marknadsplatser

Fordelar med en marknadsplats for dig som foretagare:

« Ett effektivt satt att na Finlands och Sveriges storsta grupp av

potentiella kopare
« Du far kontakt med de som faktiskt letar foretag just nu

 Du kan vara helt anonym om du vill

Kom ihag enkel saljtaktik: du behover flera kontakter for att fa till en affar.



5 viktiga tips for saljaren

1. Borja NU!
2. Gor ditt foretag till ett attraktivt kopobjekt

3. Sok aktivt efter kopare
4. Se till att ditt pris ar realistiskt

5. Anvand experthjalp dar du behover



Q@ Yritysporssi.fi

Yritysporssi — din partner
for foretagsforsaljning.

Y-Porssi Oy
asiakaspalvelu@yritysporssi.fi
p. 010 339 3300
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